	ВРЕМЯ И МЕСТО ПРОВЕДЕНИЯ:

«17» декабря 2015 г. с 11-00 

в Клубе директоров «Бизнес-Контакт» 

 (Лысьва, ул. Первомайская 41)

Телефон: 6-12-70
	Для субъектов малого и среднего предпринимательства 
УЧАСТИЕ БЕСПЛАТНОЕ




Программа семинара-тренинга  

«Маркетинговый бюджНЕТ»

Автор и ведущий – Денис Пестов
Тренинг о том, как и где найти возможности для маркетинга и рекламы без затрат. Что важнее: маркетинг или продажи? Можно ли померить эффективность рекламных процессов. Как определить и исключить не нужное. 

Инструменты и советы по усилению позиционирования. Разбор P системы, ее полезность и необходимость. Формирование важности слова КЛИЕНТ для себя лично и корпоративной культуры вашей компании.

Почему «они покупают»?  Основы партизанского и сарафанного маркетинга, что скрывается за этими понятиями. 

Копирайтинг или текстописание: взгляд со стороны на КП и все используемые компанией материалы,  взгляд на них через призму «не навреди».

 Просто фишки: где их искать и как сделать так, чтобы их увидели и запомнили.
И ВСЕ ЭТО ИНЫМИ СЛОВАМИ
Что такое современный маркетинг и нужен ли он нам?

Закон космонавта

А есть ли у вас ПЛАН мистер

Не без Р (4-5-8 P)

КЛИЕНТ и ни как по другому (сервис, продукт, База данных) => приманки для Ловушки Лояльности

Продает каждый

Манн и Чичваркин делают это.. а ТЫ? (TOP Прилавок или рыба клюет с головы)

Точки контакта или захвата, кому как нравится:)))

Партизаны в сарафанах

Вежливость наше ВСЕ

Текстописание

ФИШКИ (e-mail, отзывы, блиц день и немного интриги)

