Программа семинара: «Как повлиять на выбор клиента? Психология цен и скидок»

· Особенности современного рынка

· Как клиент делает выбор? Три основных критерия.

· Что продает Ваш бизнес?

· Как клиент определяет что «Дорого»?

· Карта конкурентной борьба за клиента.

· Как мы назначаем цены? Три возможных модели.

· В поиске конкурентных преимуществ. Как определить что нужно Вашему клиенту? 

· Психологические стратегии ценообразования.

· Психология скидок.

· Алгоритм разработки стимулирующих  акций  для покупателей.

Спикер: Редозубов Игорь. Бизнес-тренер, консультант по управлению и маркетингу,  директор маркетингового агентства «Retail Studio», www.loyalty2b.com; основатель проекта «Нескучные бизнес-завтраки в  Gatsby’s», www.bz-perm.ru
